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Hur man skriver ett investeringsforslag

For en forsta beddmning av ett investeringsforslag behdver vi bl a in-
formation om affarsidén, produkten eller tjansten som erbjuds, kun-
der, konkurrenter, investeringskostnader och finansiella prognoser.
De bolag som Swedfund investerar i benamns portfoljbolag.
Det ar oftast ett bolag som &r registrerat i det land dar verksamheten
bedrivs. For att Swedfund ska dvervéaga en investering behovs en
strategisk partner som kan branschen och har resurser att ta huvud-
ansvar for investeringen. | vissa fall finns flera strategiska partners

vilka i sa fall kan vara lokala foretag.

Informationen i investeringsforslaget ska beskrivas enligt nedan.
(Vdnligen notera skillnaderna i ektion C mellan ett bolag som
erbjuder en tjanst kontra ett bolag som tillverkar/distribuerar en
vara.) Om vi beslutar att ga vidare med en djupare analys av in-
vesteringsforslaget, kommer vi att behova en komplett affarsplan.

A. Information om den strategiska investeringspartnern - vanligtvis
ett svenskt foretag

Arsredovisningar (inklusive reviderat bokslut) for de senaste
tvd dren, samt den senaste kvartalsrapporten (inklusive bok-
slut).

Huvudigare (giller endast onoterade bolag). Information om
huvudigaren (-dgarnas) ovriga investeringar och affirsverk-
samheter.

Affarsidé och langsiktig strategi.

Tidigare erfarenheter och resultat fran investeringar liknande
den foreslagna investeringen och/eller investeringar i tillvaxt-
marknader.

Styrgrupp som ska ansvara for genomforandet av den fore-
slagna investeringen samt deras tidigare erfarenheter.

B. Information om det lokala féretaget eller partnern

Senaste drsredovisningen med reviderat bokslut.

Huvudigare. Information om huvudigaren (-idgarnas) dvriga
investeringar och affirsverksamheter.

Tidigare resultat och erfarenheter av affarsverksamhet.
Finansiella resurser.

Ledningsgrupp.

C1. Information om portféljbolaget (om det ar en tjdnsteleverantor)

Sammanfattning. Kort sammanfattning av de viktigaste delarna
i portfoljbolagets affarsplan.

Affarsidé. Beskriv utforligt foretagets affarsidé.

Tjanster. Beskriv tjansterna som foretaget tillhandahdller. Vilka
ar de huvudsakliga fordelarna jamfort med de tjanster som
erbjuds av konkurrenterna?

Marknaden. Vilka marknader inriktar sig foretaget pa? Ar
efterfrigan av de tjanster som foretaget erbjuder storre dn
utbudet? Uppskatta de potentiella forsdljningsintdkterna for
att mota detta behov. Uppskatta efterfrdgan pa de erbjudna
tjansterna under de kommande fem &ren.

Kunder. Beskriv foretagets viktigaste kunder. Vilket mervirde
far kunderna genom att kopa foretagets tjanster? Vilka foretag
ar nyckelkunder? Uppskatta den ungefirliga volymen som

de fem viktigaste kunderna kommer att kopa av de erbjudna
tjdnsterna, varje ar. Av vem koper de dessa tjanster idag?

Konkurrenter. Beskriv konkurrenterna, inklusive styrkor och
svagheter samt ungefarlig omsattning. Om den erbjudna tjins-
ten dr ny pa marknaden, beskriv de alternativa tjdnster som
finns tillgdngliga idag.

Marknadsforing och forsiljning. Hur ska tjansten marknads-
foras? Annonseringskanaler? Mojligheter till samarbete med
andra foretag som erbjuder icke-konkurrerande tjanster?

Organisation. Beskriv foretagets organisation. Hur kommer
den att utvecklas under en femarsperiod? Beskriv nyckelper-
soners kvalifikationer och meriter. Vilka 6vriga kompetenser
behover foretaget? Nar?

Investering. Specificera kostnaderna for lokaler, kontorsut-
rustning, specialutrustning, rorelsekapital och pre-operativa
kostnader.

Finansiering. Beskriv de forvintade finansieringskillorna.
Specificera behovet av aktiekapital och det estimerade tillskot-
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tet fran respektive aktiedgare. Ange ldnefinansiering och troliga
langivare.

Finansiell prognos. Beskriv pris- och kostnadsberikningar

for tjdnsterna samt kritiska minimivolymer. Bifoga bolagets
beriknade resultatrikning, balansrikning samt kassaflodesana-
lys for perioden for Swedfunds investering, eller for minst den
kommande feméarsperioden.

Riskanalys.Vilka ar de huvudsakliga strategiska, finansiella,
operativa, tekniska och kommersiella riskerna? Vilka atgarder
ar planerade for att hantera och minimera riskerna?

C2. Information om portféljbolaget (om det &r ett tillverknings-/
distributionsforetag)

Sammanfattning. Kort sammanfattning av de viktigaste delarna
i portfoljbolagets affirsplan.

Affarsidé. Beskriv utforligt foretagets affarsidé.

Produkt. Beskriv foretagets produkt. Vilka dr de huvudsak-
liga fordelarna jamfort med konkurrenternas produkter? Om
relevant, beskriv kortfattat produktionsprocessen. Precisera de
patent som produkten dr beroende av.

Leverantorer. Vilka ar foretagets huvudleverantorer? Vilka ar
de viktigaste avtalsvillkoren?

Marknaden. Vilka ir foretagets marknader? Kvantifiera
marknadens storlek i volym och forsiljningsintikter. Dela in
marknaden i olika produktsegment och geografiska omraden.
Hur forvdantas marknaden att utvecklas? Vilka ar de fraimsta
tillvaxtfaktorerna? Om tillimpligt, ange huvuddragen i regel-
verket som styr marknaden och alla forvantade forandringar
av regelverket.

Kunder. Beskriv foretagets kunder. Vilket mervirde far kun-
derna genom att kopa foretagets produkter? Vilka ir foretagets
nyckelkunder? Stir ndgon kund for mer dn 10 % av bolagets
nuvarande eller forviantade inkomst? Fran vem handlar kun-
derna idag? Vad kan fa kunderna att byta?

Konkurrenter. Beskriv konkurrenterna, inklusive deras styrkor
och svagheter samt ungefirliga omsittning. Om produkten ar
ny pd marknaden, beskriv de alternativ som finns tillgangliga
idag.

Marknadsforing, distribution och forsiljning. Hur ska produk-
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ten marknadsforas? Hur ska produkten distribueras, for t.ex.
intern distribution eller i samarbete med andra foretag? Om
produkten ska exporteras, vinligen ange linder och forsalj-
ningskanaler.

Organisation. Beskriv foretagets organisation. Hur kommer
den att utvecklas under en femdarsperiod? Beskriv nyckelperso-
ners kvalifikationer och meriter. Vilka 6vriga kirnkompetenser
behover foretaget? Nar?

Investering. Specificera kostnaden for mark, byggnader,
maskiner, kontorsutrustning, rorelsekapital och pre-operativa
kostnader.

Finansiering. Beskriv de forvintade finansieringskillorna.
Specificera behovet av aktiekapital och det estimerade tillskot-
tet fran respektive aktiedgare. Ange ldnefinansiering och troliga
langivare.

Konstruktion. Beskriv avtalen for uppbyggnadsfasen. Vilka
foretag utfor vilka delar? Vilken erfarenhet dr viktig hos dessa
foretag? Sammanfatta de viktigaste villkoren i avtalen, inklu-
sive, om tillampligt, stod efter uppbyggnadsfasen.

Tillstand och licenser. Precisera de tillstind och licenser som
investeringsobjektet behover for att genomfora investeringen
liksom den beriknade tiden for att fi utestdende tillstind och
licenser.

Finansiell prognos. Beskriv pris- och kostnadsberikningar.
Bifoga bolagets berdknade resultatrakning, balansrikning samt
kassaflodesanalys for perioden for Swedfunds investering, eller
for minst den kommande femdrsperioden.

Riskanalys. Vilka ar de huvudsakliga strategiska, finansiella,
operativa, tekniska och kommersiella riskerna? Vilka atgarder
ar planerade for att hantera och minimera riskerna?

D. Exit

Om Swedfund ska bli aktiedgare i bolaget, bor det finnas en ge-
nomforbar exit-strategi. Ge exempel pa mojliga kopare av Swed-
funds andelar.
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